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Schianto mortale a 33 anni

Lavoria: centauro si scontra con un’auto, ucciso sul colpo
4

UN'AUTO HA INVASO LA LORO CORSIA

Travolti in moto
muore a 28 anni,
grave 11 fidanzato

I due fidanzati e il luogo dell'incidente B CINOTT) A PAG. ©

CASCINA: COLPO DA 20MILA EURO

Svaligiano la villetta
mentre sono a cena
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Laureati ai corsi di pelletteria

Empoli: boom di giovani dottori iscritti alla formazione professionale Asev
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STORIE: IL MAGISTRATO PIERO TONY

«Meglio la pensione
che questa Giustizia»

| partecipanti ai 145 tra corsi e
: ! i S e IN CROMACA LE PAGINE SPECIALI &
dall’Agenzia per lo Sviluppo — COSI LE DOMANDE Oggi va in pensione Piero
Exycees Vi dekea e 20130 IL AV RO Occasione o L
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Laurea riposta nel cassetto

per fare i corsi di pelletteria

Boom di giovani dottori che si iscrivono alla formazione professionale
organizzata dall’Asev per lavorare nei settori dei prodotti “Made in Italy”

P EMPOLI

| partecipanti ai 145 tra corsi
e seminari messi in piedi
dall’ Agenzia per lo Sviluppo
Empolese Valdelsa nel 2013
sono stati quasi cinguemila.
E tra loro tantissimi sono sta-
tiilaureati. Ancora di piiache
rel 2012, Una forte crescita,
complice 'ecoexionale pano-
rama formativo formito dall’
Agenzia per chi cerca un la-
voro in tempi di crisi ma an-
che per chi un lavoro ce 'ha
gid e ha bisogno di formazio-
ne sempre pio professionale.

Tra i partecipanti ai corsi
di formazione che non han-
o un lavoro & aumentata
drasticamente |'eth (arrivan-
do anche ai 35 anni). Inoltre
Asev testimonia come i lavo-
ri artigianali (uno su tutti il
panificatore) hanno riscosso
maggiore successo perché &
proprio N che oggi tende a
TTRET T IEI Irl&Elri []dl :Il M.

Il boom che ci interessa
evidenziare in questo caso é
quello ded laureari che bussa-
no alle porte della sede di via
delle Fiascaie: 184 solo per i
corsi post diploma, piu di
200 per quelli che prevedono
un obbligo scolastico assolto
per iscriversi. | numeri che ci
ha fornito I'Agenzia di via
delle Fiascale sono in genera-
le riferiti a corsi del 2012 e del
2013 ma rendono bene l'idea
di quando oggl, giovani e me-
no giovani con tanto di lau-
red, si buttino a capofitto su
corsi di formazione che non
Pecessaramente sono atti-
nenti a cid che hanno studia-
td.

ilH{]r'I !-i-l."r'IIJ]Fl" L ]ill]r['ill{]
&l iscrive a un percorso for-
mativo attinente alla laurea
conseguita — spiegano da

1 Com i all®asew di via delle FiasLaie

Asev — cisono allievi laureati
in un particolare settore che
scelgono una formazione in
un campo totalmente diver-
s0. Spesso perché con la lau-
rea che hanno in mano non
riesconoa trovare lavoro e al-
lora optano per cambiare to-
talmente settore cercando
un' occupazione piit sicura.
Ovviamente ci sono anche
casi in cui Pallievo sceglie un
corso formativo diverso per-
ché, dopo la laurea, ha sco-
perto che guesto gli piace di
JIJIUII-.

Sono stati 184 i laureari
che si sono rivolti all’Asev
dell'Empolese Valdelsa per i
corsi post diploma, compre-
si quelli Ifts (istruzione for-
TTlEI.'-"'iI'.'l-l'l-L' :l'."l'."l'l'i.l'.'-i-'l “:'nl.'lj.'ll.".l'iul'l.‘_l

Tra i piin gettonati | corsi di
marketing @ informatica, tra
le curiosita anche i 23 laurea-
ti che si sono iscritti al corso
per la realizzazione artigiana-
le di prodotti del Made in
[taly.

Ritorno anche verso la pel-
letteria e 'abbigliamento, un
ventina i laureati che hanno
aderito al corso per il dise-
gno di prodotti industriali
con tecnologie informatiche
nel settore. Pih di 200, inve-
ce, esattamente 230, i laurea-
H che g sono tivoltl al corsi
che prevedono I'obbligo sco-
lastico assolto, Addirittura
179 sono stati quelli che si so-
no  avvicinati - all'opzione
“Millelingue”, il percorso di

dodici corsi di lingua (gqui gli

iscrirti totali sono stati pari a
13, Buon numerodi laurea-
ti, 25, anche per il corso di ad-
detto alle operazioni e alle
procedure amministrative.
Su un campicne di 100 al

lievi gualificati, Asev ne ha in-
tervistati 77, Di questi 46 so-
no risultati occupat e 29 nel-
la mansione coerente alla
formazione ricevuta. Tradot-
to il 0% di chi ha frequenta-
to un corso dell'Agenzia for-
mativa empolese nel 2013,
ha trovato DCCUpazionea, 1l
63% di questi proprio nel
campo lavorativo richiesto.
Mel 2010 la percentuale di oc-
cupati registrata era stata del
.
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Imprenditore si riconverte
e dice no al mercato italiano

B CERTALDO

chlle famiglie mancing sem-
pre di pii1 le risorse aconomi-
che per fare acquisti, quindi il
mercato si riduce. Mel mio set-
tore & pii convenienie guarda-
re verso altri mercati», Guido
Rossi, titolare della [tal Trade
di Certaldo fondata nel 2003,
settima tappa del nostro viag-
gio con “Gli imprenditori si
raccontano” in collaborazione
con Cna, parte cda questa osser-
v.;a‘.-'.inn £ [11_‘T

Mei paesi dell’Est in via di svi-
luppo il legno & una delle prin-
cipali materie prime, ¢'e richie-
sta di utensili per la sua lavora-
Fione @ in piin il potere di acqui-
sto @ la liquidith delle persone
non manca. Ecco perché co-
me azienda la mia guarda
all'Est Europa, & una prerogati-
viaw, L'impresa di Certaldo é
una ditta di commercin, si fa
costruire i materiali da produt-
tori italiani sui quali pone il
proprio marchio, Ital Tools,

[P Py TiVEen-

gt o [PSYRossidiltalTrade  Gefh tuor
cui la Eua ha puntato tutto zie ad unﬂg:e-
arienda pun-  syll'Estedice: & COmmer-

aforte, etul- ) acrisic'e main Italia "“ﬂ;i;,ltmp_
ropa. @ difficile fare impresa po la situazio-

La Ital Tra-
de & una ditta
individuale
con sede in
via Don Min-

perche la burocrazia
e asfissiante e fa perdere
tempo preziosos

e COnromi-
ca italiana &
difficile - con-
tinua Rossi -
¢ dungue per

#oni che for

nisce a paesi coms Russia,
Ucraina, Bielorussia e Kazaki-
stan utensill per la lavorazione
del legno. Apparecchi che ser
vono per la costruzione di mo-
hili, sedie, tavali e alid matera-
li lignei. Guido Rossi, laureato
in traduzione linguistica, parla
perfettamente il russo e ha det-
Lo di fo al mercato italiano. «E
una scelta necessaria - spiega
I'imprenditore - in lalia po-
trei vendere gli stessi utensili
ma se poi il cittadino non ha i
soldi per comprarsi i beni fini-
ti, il guadagno non ci sarehbe

it impren
ditori ormai & una necessita
quella di puntare sui mercati
emergenti cercando di capire
il valore aggiunto che la pro
pria azienda puo dare alle real-
ta con le quali commercia. Se
come [tal Trade mi fossi foca-
lizzato solo sul mercato italia-
no ogei probabilmente avrei
Fatto vna brutta Anes. «<La crisi
c't ed & evidente - conclude
perd in Italia & difficile anche
fare impresa perché la buro-
crazia ¢ aslissiante, fa perdere
tempo prezioso e i costi da so-
SIENers SON0 enormis {fe)
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